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Copyright © 2025 Kaori  Fujiwara. All Rights Resarved.



1/9枚⽬

①興味づけ�発信やリサーチで興味をひく

「こんな1dayセミナーをやろうと
考えているのですが、興味ありますか？」

「これとこれで迷っているのですが
どちらが知りたいですか？」

質問ボックスを使ってアンケートで
興味を惹く。
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2/9枚⽬

②反応への感謝�やることにしました宣⾔

「興味ある⼈が多かったので
������やることにしました！」

「こんな悩みの⼈がたくさんいたので開
催することにしました」

今後のストーリーズをチェック必須です！
と促しておく。
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3/9枚⽬

③詳細発表

こんな⽅に向けたセミナーです
こんなことに悩んでいませんか？
こんなことがしれますよ

詳細や募集はがいつどこから⾒れるのか
分かりやすく記載すると親切。
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4/9枚⽬

③募集スタートの念押し

募集当⽇の朝やお昼に(夜募集の場合)念
押しでお知らせをします。

「募集スタートは本⽇、20:00~公式LINEか
ら！楽しみにお待ち下さいね！」
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5/9枚⽬

④募集スタート

カウントダウン機能を使って募集スター
トの設定をするのもいいですね！

募集スタート
しました！
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6/9枚⽬

⑤お申し込みの進捗状況

募集状況がどのようになっているのか更
新をしてお知らせ。

「昨⽇䛾募集開始からすごい勢いでお申込
みいただき、あっという間に残2席になって
しまいました。」
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7/9枚⽬

⑥満席のお知らせ

いただいている嬉しいメッセージがあれ
ば⼀緒に掲載して満席をお知らせしま
す。

気になっていたけど満席になったんだ...
満席になる⼈気の教室なんだなと感じても
らえる。
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8/9枚⽬

⑦追加のご案内

追加可能な場合は追加のご案内をしま
す。

追加の場合も、⾏動を促すためにいつから
追加するのか⽇時を決めて追加募集する。
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9/9枚⽬

⑦〆切のご案内

いつ、〆切をするのかご案内することで
最後の駆け込みで迷っていた⼈が申し込
みをしてくだ去る可能性が⼤です。

「これが最後のご案内です！」
「これ以上の追加はありません」
など、限定性を伝えて最後の背中を押しま
す。
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ポイントは、いきなり募集スタートの
画像を⾒せるのではなく前振りをして
期待感を持ってもらうことです。

ぜひ参考に次回の募集をストーリーズで
試してみて下さいね！

⾃宅起業サポート 
藤原 佳織
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